na lokalng zywnos¢, bo uwaza, ze nie
mozna nazwac ,ekologiczng" marchwi
wiezionej z Wtoch czy Holandii.

Z drugiej strony zalezy jej, by w przy-
sztosci sklep przynosit zyski. Po roku
dziatalno$ci zarabia juz na siebie. To
mozliwe, bo inwestycja na poczg-
tek nie byta duza - wystarczyto
ok. 15 tys. zt na strone interne-
towg i zakup pierwszych pro-
duktow. Najwiekszym wydatkiem
jest reklama. Udziat w targach
zdrowej zywnosci w Warszawie
to koszt 400 ztotych. Ale to wia-
Snie tam najtatwiej spotkac tych,
ktorym zalezy na zdrowym zywieniu.

Torby ze starego banera

Ekologiczni przedsiebiorcy zdajg sobie
Sprawe, ze sg skazani na nisze, ale to
nisza o tyle atrakcyjna, ze oblegana przez
swiadomych i najlepiej zarabiajacych kon-
sumentow. Nie tylko indywidualnych.
Magda Olearczyk, wtascicielka kra-
kowskiej firmy Trashki, sporg cze$¢ przy-

TYS. PLN

WYSTARCZYLO MAGDALENIE
BARANOWSKIEJ (NA
FOT.) NA ZALOZENIE

SKLEPU INTERNETOWEGO
Z EKOLOGICZNA

chodoéw zaw-
dziecza wspotpra-
cy z duzymi firmami
i instytucjami kultural-

nymi. W ramach procesu
zwanego up-cyclingiem szyje torby i ga-
dzety ze zuzytych baner6w reklamowych,
siatek typu mesh czy plandek.

- To bardzo trwaty materiat. Firmy
nam go przekazujg, a my go czyscimy,
kroimy, przeszywamy i oddajemy gotowy
produkt. Trudno nam konkurowa¢ ceng,
bo to wyrob lokalny i wykonywany recz-

ZYWNOSCIA

nie, ale staramy sie robi¢ z tego atut
- ttumaczy Magda Olearczyk.
Najwigksze dotychczas zamdwienie,
na 500 torebek reklamowych, zrealizo-
wata dla PKP. Wykonata je z baneréw
rozwieszanych w catej Polsce na Euro
2012. Teraz negocjuje cztery razy wieksze
dla sieci handlowej. Wazni sg tez klienci
indywidualni i butiki. Robione na zamo-
wienie pojedyncze torby kosztujg od 30
do 80 ztotych. Za oryginalne sakwy ro-
werowe trzeba zaptaci¢ ok. 220 ztotych.
Firma Trashki istnieje od 2010 roku.
Na rozruch jej wtascicielka uzyskata 40
tys. zt dotacji unijnej w ramach programu
»Zostan matopolskim przedsiebiorcg I1".
Do firmy nie doptaca. Walczy nie tylko
o ekologie, ale takze o to, by ze swojego
innowacyjnego projektu utrzymadé siebie
i wspotpracownikow. Bo etyczny biznes
to nie dziatalnos¢ charytatywna. Powinien
przynosi¢ zyski. | zacheca¢ do myslenia
o0 tym, na co - a nie tylko ile - wydajemy
pienigdze. @
Katarzyna Debek

REKLAMA

ECOMYJNIA - BIZNES PEENA PARA

W' SKAD POMYSE NA MYINIE PAROWE?

Pomyst na biznes zostat ,podpatrzony” podczas wyjazdu do USA, gdzie wiele osob korzysta z
ustug ,auto kosmetyki z dojazdem do klienta”. Co ciekawe, w trakcie pracy zamiast wody uzy-
wana jest para, jak sie pozniej okazato, ze wzgledu na ochrone $rodowiska oraz rygorystyczne
przepisy z nig zwiazane. W zwiazku z tym, Ze po powrocie do kraju nie znalezlismy podobnej,
oferowanej na naszym rynku ustugi postanowilismy wykorzystaé nisze. W ten sposob powstata
Ecomyjnia, ktéra na samym poczatku miata by¢ po prostu matym biznesem a w przeciagu nie-
spetna kilku lat stata sie powaznym przedsiewzieciem.

7 ROZWIJACIE PANSTWO BIZNES OD 2009 ROKU, CO W TYM CZASIE
' UDALO SIE OSIAGNAC?

Po kilku miesiacach pracy w terenie okazato sig, ze popyt na ustugi przerést nasze oczekiwania i
zarazem mozliwosci, jednoczesnie spotykalismy sie z coraz wiekszym zainteresowaniem oséb,
ktore potencjalnie chciaty robit to, co my. W 2009 roku postanowilismy skupic sie na rozwoju
sieci partnerskiej, do dnia dzisiejszego udato nam sie otworzy¢ ponad 300 punktéw, rowniez
za granica.

J ) WIAKI SPOSOB MOZNA ROZPOCZAC WSPOEPRACE | OTWORZYC
WEASNA ECOMYINIE?

v

)

Rozpocza¢ wspotprace moze kazdy, kto powaznie mysli nad wiasnym biznesem lub chee posze-
12y¢ dotychczasowa, niekoniecznie pokrewng dziatalnosé. Nie jest potrzebne wezesniejsze do-
Swiadczenie poniewaz zapewniamy bogaty pakiet szkolef, ktére pomoga wdrozyc¢ sie w temat.
Liczy sie przede wszystkim zaangazowanie, nastawienie na sukces no i oczywiscie ciezka praca.

Z JAKIMI KOSZTAMI POCZATKOWYMI NALEZY SIE LICZYC?

- PREZENTACJA
ecomyjnia

ekologiczne

Niezaleznie od tego, czy rozmawiamy o jednostce mobilnej, swiadczacej ustugi w terenie, ay
0 myjni stacjonarnej, minimalna warto$¢ wktadu, potrzebnego na uruchomienie biznesu, jest
zblizona i oscyluje w granicach 25 tys zt. Dzieki mozliwosci pozyskania dotacji unijnych oraz in-
nych form finansowania bardzo czesto udaje nam sie te kwote zniwelowa¢ do zaledwie kilku
tysiecy zlotych.

o
' ,f JAKFIRMA POMAGA W RAMACH WSPOtPRACY?
Najwazniejsza kwestia jest pakiet specjalistycznych szkolef, ktore pozwalaja na profesjonalne
wykonywanie ustug i $wiadome prowadzenie biznesu. Pomagamy teZ w finansowaniu catego
przedsiewzigcia, zapewniamy atrakcyjny system rabatowy oraz pomoc w opracowaniu odpo-
wiedniej strategii marketingowej. Potencjalny partner moze rowniez liczy¢ na state wsparcie
merytoryczne i praktyczne, co jest niezwykle istotne na kazdym etapie prowadzenia firmy.

f CZYTO SIE OPLACA?

Oczywiscie sukces w wigkszodd jest uzalezniony od wspomnianego juz zaangazowania. Do-
Swiadczenie pokazuje, Ze zwrot z inwestycji moze nastapi¢ nawet po 3 miesiacach, chodiaz
zazwyczaj jest to okres 8-12 miesiecy. Jezeli chodzi o przychody, to w wiekszosci przypadkow
wahaja sie one od kilku do kilkunastu tysiecy ztotych. Biorac pod uwage niskie koszty prowadze-
nia dziatalnosd, osiagane zyski daja powody do satysfakji.

J PLANY NA NAIBLIZSZA PRZYSZLOSC?

Caly czas intensywnie poszukujemy nowych wspotpracownikow, nie tylko w Polsce ale row-
niez za granica. W ramach projektu Detailking, ktory promuje ustugi auto detailingu i smart
repair, powstaty juz pierwsze jednostki w Czechach, na Stowacji, w Irlandii, Wioszech i Holandii,
Obecnie poszukujemy tez kandydatow na dystrybutoréw, zainteresowanych nie tylko $wiad-
czeniem ustug, ale réwniez sprzedaza myjni parowych oraz innych urzadzen czyszczacych i
warsztatowych.

DetailKing

auto detailing & smart repair



