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Biznes hez lania wody

Ustugi swiadczone przez parowe myjnie samochodowe przykuwajg coraz wigkszg uwage nie tylko
kierowcow, ale tez osob poszukujgcych oryginalnego pomystu na firme. Oferte dla tych dwoch grup
posiada Ecomyjnia, ktéra od 2009 r. rozwija na rynku polskim sie¢ punktéw stacjonarnych i mobilnych.

Skuteczne, dokfadne, a jednoczesnie

przyjazne dla $rodowiska naturalnego .

— tak w kilku stowach mozna scharak-
teryzowac mycie parg i bezwodnymi kosme-
tykami. Co wazne, aby auto I$nito jak nowe,
nie trzeba wydawac fortuny. Ceny ,zabiegow”
nie réznig sie bowiem w znaczacy sposeb od
tych obowigzujacych w tradycyjnych myj-
niach recznych. Dodatkowo Ecomyjnia propo-
nuje rowniez ustugi z dojazdem do klienta.
W takim przypadku pracownik sieci przy-
Jezdza z urzadzeniami mobilnymi w wy-
zZnaczonym terminie w ustalone migjsce.
Dla os6b zainteresowanych wspotpracg
organizujemy spotkania polgczone z po-
kazami, podczas kiérych m.in. omawia-
my szczegoly i przedstawiamy specyfike
tego biznesu — informuje Marek Karafiof,
wspotwiasciciel katowickiej firmy.

Podbijamy rynek!
Innowacyjna forma dziatalnosci zdobyta

popularnos¢ w wielu europejskich krajach,

a nad Wistg ciggle stanowi nisze z potencja-
fem. — Czg$¢ Klientéw traktuje myjnie parowe
jako novum, do ktérego jeszcze nie sa w petni
przekonani. Jednak ostatnie lata pokazaty, ze
nie ma problemdéw z popytem na tego typu
ustugi — zauwaza Marek Karafiot. Zielono-nie-
bieskie logo firmy zdobywa kolejne ,tereny”
W kraju i za granicg (Niemcy — Monachium,
Holandia — Nijmegen). Tylko w ostatnich tygo-
dniach powstaly nowe punkty w Sosnowcu,
Poznaniu oraz Koszalinie, a wkrétce zostang
uruchomione w Biatymstoku oraz Krakowie.
— Mamy nadziejg, ze do korica 2011 r. nasza
siec bedzie liczy¢ ok. 30 jednostek, czyli o kil-
~ ka wiecej niz obecnie — mowi Marek Karafiof.
Procedury zwigzane z otwarciem myjni mo-
bilnej zajmujg okofo miesigca. Bardziej czaso-
chionnym przedsigwzieciem jest utworzenie

KOSZT INWESTYCJI: 15-30 tys. zf (myjnia
mobilna), od 35 tys. zf (myjnia stacjonarna)
OPLATA ZA PRZYSTAPIENIE DO SIECI:

0zt — promocja do korica 2011 r.
MIESIECZNA OPLATA FRANCZYZOWA:
300 zf (myjnie mobilne) lub do uzgodnie-
nia (myjnie stacjonarne)

ZWROT INWESTYCJI: 612 miesigcy

oddziafu stacjonarnego, m.in. ze wzgledu na
konieczno$¢ wykonania prac remontowych
i adaptacyjnych.

Para w ruch

Potencjalni biorcy licencji nie musza posiadac
doswiadczenia zdobytego w branzy. Ecomyj-
nia organizuje szkolenia dla wszystkich part-
neréw oraz ich pracownikow. — Zajecia obej-
mujg nie tylko tematyke samej autokosme-
tyki, obstugi i wykorzystania urzadzer czy
zastosowania chemii samochodowej, ale

- réwniez aspekty zwigzane z kwestiami poru-

szanymi w podreczniku operacyjnym — mowi
Marek Karafiof.

Osoby, ktdre chcg Swiadczyé ustugi z dojaz-
dem do klignta, musza posiada¢ samochad
i przygotowac kapital w wysokosci 15-30
tys. zt. Wydatki zwiazane z uruchomieniem
placowki stacjonarnej rozpoczynajg sig od
35 tys. zf, przy czym sporo zalezy od lokali-
zacji czy liczby stanowisk. Kto zdecyduje sie
na druga z opcji, powinien dysponowaé po-
wierzchnig wynoszaca co najmniej 25 m2 na
stanowisko. Moze to by¢ zaréwno wolnosto-
jaca hala, jak i migjsce w parkingu podziem-
nym, jednak zawsze z dostepem do energii
elekirycznej i pomieszczeniem socjalnym
(istnigjgcym lub wydzielonym).

, Innowacyjna forma d;ia‘fa!neéoizdobyta popularnosc ‘
w wielu europejskich krajach, a nad Wistg ciagle :
stanowi nisze z potencjatem. .

Czysty interes

Za przystapienie do sieci nie trzeba wnosié
zadnych optat, a promocja potrwa do korica
biezgcego roku. Stafa opfata franczyzowa wy-
nosi 300 zt za jednostke mobilna, w przypad-
ku myjni stacjonarnej kwota jest zalezna od
lokalizacji i liczby stanowisk. — O powodzeniu
konceptu decyduja przede wszystkim warto-
sci dodane, jakie oferujemy klientom korzy-
stajagcym z Ecomyjni: 0szczedno$¢ czasu,
wygoda, bardzo konkurencyjne ceny oraz ja-
koS¢, jakiej nie jest w stanie zapewni¢ zaden
inny sposéb mycia — mowi Marek Karafiot,
Dodaje, ze 0 sukcesie decyduje rowniez od-
powiednie nastawienie partnera, m.in. ciagte
poszukiwanie potencjalnych klientéw. Pracu-
jaca na normalnym poziomie myjnia mobil-
na moze osiggna¢ miesieczny dochdd 6-7
tys. zi, a stacjonarna — kilkukrotnie wyzszy.
Szacunkowy czas zwrotu inwestycji to 6-12
miesiecy.

Marcin Gazda

Marek Karafiet .
tel. 669 955 001 . .
ecomyjnia@ecomyjnia.pl, www.ecomyjnia.pl

28

7.5 POMYSEOW NA FIRVE RI&[)




